HEADS & NOSES

MARKETING ACADEMY

AKADEMIA MARKETINGU ONLINE

Jak sprytnie zwiekszy¢ sprzedaz

HARMONOGRAM SZKOLENIA

08:45 - 09:00 Rejestracja

09:00 - 10:30 Najczestsze btedy w marketingu online i jak je unikng¢?
Zmiana podejscia w pozyskaniu klienta. Wprowadzenie do Lead Magnet.

10:30 - 10:45 przerwa kawowa

10:45 - 12:15 Jak stworzy¢ idealny Lead Magnet?

12:15 - 12:30 przerwa kawowa

12:30 - 14:00 Wdrozenie i optymalizacja Tripwire Marketing

14:00 - 14:15 przerwa kawowa

14:15 - 15:30 Strategie sprzedazy gtéwnego produktu lub ustugi (Core Offer Strategies)

15:30 - 16:00 Blok Q&A
Pytania i odpowiedzi.

16:00 Zakonczenie

W razie pytan skontaktuj sie ze mna:
k.cieslak@headsandnoses.pl

tel. +48 500 834 385




